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� Vertragsanlage, Verhandlung, Prüfung, Freigabe 
� Haupt– und Unterverträge 
� MS-Word-Integration (optional) 
� Dokumente inklusive Versionierung 
� Fristenüberwachung 
� Frei definierbare Vertragsarten mit individuellen Attributen 
� Kosten und Erlöse 
� Liefer– und Abnahmeverpflichtungen 
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Unternehmensweites Vertrags-Management 

Reduzieren Sie Kosten und Risiken  
durch Steigerung der Transparenz und Effizienz im Vertrags-Management 
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Weltweiter,  
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zu Ihren  
Vertragsdaten 

Die Lösung für unternehmensweites Vertrags-Management 

PMS Contract ist eine webbasierte Lösung, mit der Sie Verträge unternehmensweit in einer zentralen 
Datenbank verwalten.  
 
Mit PMS Contract reduzieren Sie Kosten und Risiken im Management Ihrer Lieferanten– und Kundenver-
träge. Im Gegensatz zu einer dezentralen Vertragsverwaltung, unterstützt Sie PMS Contract in folgenden 
Punkten: 
 
� Compliance: Einhaltung von Vereinbarungen, Richtlinien und Standards im Vertrags-Management. 

 
� Zugänglichkeit: Das Berechtigungssystem stellt sicher, daß nur berechtigte Mitarbeiter Zugang zu 

Verträgen erhalten. Informationen über Verträge sind per Web-Browser abrufbar. Suchen nach Ver-
tragsdaten gehört der Vergangenheit an. 
 

� Zusammenarbeit: Oft sind unterschiedliche Mitarbeiter oder sogar unterschiedliche Abteilungen in 
die Administration von Verträgen involviert. PMS Contract beinhaltet ein flexibles Workflow-System, 
mit dem Sie Arbeitsabläufe und die Zusammenarbeit optimieren. 
 

� Wirtschaftlichkeitsanalyse: Kosten und Erlöse können Verträgen zugeordnet werden, so daß Sie 
die Wirtschaftlichkeit Ihrer Verträge jederzeit bewerten können.  

So profitieren Sie 
 
Mit PMS Contract realisieren Sie ein transparentes und effizientes Vertrags-Management.  
 
Effizienter Erstellungs– und Freigabeprozeß 
Verträge können basierend auf Wordvorlagen erstellt werden. Risiken durch falsche Formulierungen und fehlende 
Vereinbarungen werden damit vermieden. Die Wordvorlagen werden zentral gespeichert. Eine Versionierung 
durch Check-out und Upload zeigt die Dokumentenhistorie. Workflows beschleunigen die Zusammenarbeit. Insbe-
sondere können Mitarbeiter auch Freigaben mobil erteilen, wodurch Verweilzeiten deutlich reduziert werden. 
 
Zentrale Speicherung vermeidet Suche nach Vertragsdaten 
Die zentrale Speicherung aller Daten sorgt für einen schnellen und sicheren Zugang zu allen Vertragsdaten. Su-
chen nach entsprechenden Informationen gehört damit der Vergangenheit an. 
 
Automatisierte Terminüberwachung 
Fristen zu Verträgen werden automatisch überwacht. Damit stellen Sie sicher, daß nur wirklich benötigte Verträge 

verlängert werden und nicht mehr notwendige Verträge gekün-
digt werden. 
 
Kosten & Erlöse 
Die zu Verträgen entstandenen Kosten und die erwirtschafteten 
Erlöse werden transparent dargestellt. Sie erkennen Einsparpo-
tential. Informationen zur Vertragsperformance helfen Ihnen, 
die Wirtschaftlichkeit zu steigern. 
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Flexible Verwaltung aller Vertragsarten 
 
PMS Contract ermöglicht Ihnen die Verwaltung aller Vertragsarten. Flexibel 
definieren Sie Vertragsarten und zugehörige Eigenschaften, die bei Zuordnung 
einer Vertragsart als Eingabefelder zum Vertrag zur Verfügung stehen. Verträ-
ge können in Haupt– und Unterverträgen organisiert werden. Die Integration 
des Vertrags-Managements in das Kunden– und Lieferanten-Kontakt-
Management steigert die Übersichtlichkeit. Mit Hilfe der Kontakte können Sie 
Aufgaben zu Verträgen besser organisieren. Die Wiedervorlageliste zeigt die 
anstehende Aufgaben. Zur Kontaktbearbeitung können Workflows festgelegt 
werden, mit denen Abstimmungsprozesse beschleunigt und nachvollziehbar 
werden—egal ob Rückfragen an den Lieferanten, den Kunden oder an das 
Team zur Klärung anstehen. 
 
Das optionale PMS E-Mail-Gateway ermöglicht die direkte E-Mail-
Kommunikation mit Kunden und Lieferanten. Eingehende E-Mails werden auto-
matisch der jeweiligen Kunden– bzw. Lieferantenakte zugeordnet. 
 
Leistungsfähige Suchfunktionen stellen sicher, daß immer alle benötigten Infor-
mationen schnell verfügbar sind. Die Option PMS OCR ermöglicht die Volltext-
suche in Vertragsdokumenten. PMS DOCDB dienst der optionalen Speicherung 
aller Vertragsdokumente in der Oracle Datenbank. 

Aufgaben zu Verträgen werden mit der Kontaktlis-
te optimal geplant und gleichzeitig dokumentiert.  
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Optionale Module: 

• PMS E-Mail-Gateway (SMTP/POP3/IMAP)  
• PMS Word Generator 
• PMS OCR - Volltextsuche in Vertragsdokumenten 
• PMS DOCDB - Dokumentenspeicherung in Oracle DB 
• PMS INVO - Vertragsfakturierung 
• PMS Marketing, Sales & Distribution (CRM) 

Lieferanten Ansprechpartner 

Haupt-/Untervertrag 

Customizing Berechtigungen 

Terminkalender 

Kosten/Erlöse 

Berichte/Analysen 

Dokumentvorlagen E-Mail Notifikation 

Dr. Dahr Consulting GmbH 
Von-Wrangell-Straße 11 

53359 Rheinbach 
Telefon 02226/89890-0 
Telefax 02226/89890-10 

E-Mail: Info@Dr-Dahr-Consulting.de 

Erfahren Sie mehr über PMS Contract und wie Sie vom 
Einsatz in Ihrem Unternehmen profitieren können. 
 
Vereinbaren Sie einen Online-Präsentationstermin: 

Telefon 02226 / 89890-0 

Jetzt informieren 

© Dr. Dahr Consulting GmbH. All rights reserved. 
Irrtum und Änderungen vorbehalten 

Fordern Sie ein individuelles Angebot an, welches genau auf Ihre Anforderungen abgestimmt ist. PMS Contract kann von 5 bis zu 500 
Anwender lizenziert werden. Optionale Module integrieren das Vertrags-Management in das Kunden-Management (CRM) und dem 
Lieferanten-Management (SRM). Eine Erweiterung bis hin zur automatischen Vertragsfakturierung ist möglich. 
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Flexible und transparente Vertragsprozesse inklusive 

Abbildung des Life-Cycle zu allen Verträgen. 


